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Es geht auch einfach  
und unkompliziert

Seine Waren als Juwelier oder Goldschmied richtig zu versichern, erscheint kompliziert
und ist voller Fallstricke. Doch das muss nicht sein, wie der Versicherungsmakler Dr. E. Wirth

mit seiner völlig neuartigen Policenform, der Juwelier Block Compakt, beweist. 

MARKT & WIRTSCHAFT
VERSICHERUNG

Juwelier Block Compakt: 
damit im Falle eines 
Falles der Juwelier mit 
seinem Schaden nicht 
im Regen steht

W
„Wir haben mit der Juwelier Block Compakt ein 
am Markt vollkommen neues Angebot speziell 
für den kleinen und mittleren Juwelier mit ei-
nem Warenwert bis EK 500 000 Euro ent wi-
ckelt“, sagt Sven-Christian Dihle. „Hier fehlte 
bislang eine transparente Lösung.“ Das Konzept 
ist denkbar einfach: Die All-Gefahren-Versi-
cherung deckt jeden Schaden ab, egal, wodurch 
er entstanden ist. Es gibt nur wenige Ausnah-
men. „Üblich ist es, jede Position in  unzählige 
Versicherungssummen aufzuteilen“, berichtet 
Dihle. „Die Leistungen werden in Bereichen re-
duziert, wo die Gefahr von Schäden besonders 
groß ist. Diese Begrenzungen er fahren die Kun-
den dann aber zumeist erst im Schadensfall.“ 
Konsequenz: Die Kunden bleiben auf den Schä-
den zumindest teilweise sitzen. Will der Juwelier 
die Versicherungssummen in den betro�enen 
Bereichen erhöhen, muss er mit erheblichen 
Zuschlägen rechnen. Dihle: „Damit ist nun 
Schluss. Bei uns ist alles ganz trans parent und 
leicht verständlich aufgelistet.“ 

EINE VERSICHERUNG  
FÜR ALLE FÄLLE

Und so geht es: Der Versicherungsnehmer hat 
nur eine Gesamt-Versicherungssumme für ei-
gene und fremde Waren zu ermitteln. Davon 
werden automatisch prozentual Höchstentschä-
digungen festgelegt. Es bleibt dem Kunden 
überlassen, ob und zu welchem Zeitpunkt er 
diese Grenzen nutzt, zum Beispiel bei Erhalt 
von Auswahlen, der Weihnachtsdekoration 
oder Annahme von Reparaturwaren. Der Juwe-
lier hat mit einem festen Prozentsatz – zum Bei-
spiel 60 Prozent von 400 000 Euro tagsüber in 
den Schaufenstern – nicht nur einen komfortab-
len Rahmen, sondern weiß klipp und klar, wo-

JUWELIER I
Versicherungssumme: 250 000 EUR 

Prämie netto p.a.:  
2000 EUR, Einjahresvertrag 
1800 EUR, Dreijahresvertrag

Juwelier II 
Versicherungssumme: 450 000 EUR

Prämie netto p.a.:   
3600 EUR, Einjahresvertrag 
3240 EUR, Dreijahresvertrag

Jeweils zzgl. 19% Versicherungssteuer

Bei Dreijahresvertrag  
10 % Dauernachlass

Was kostet  

dieser Schutz?
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Jeder Interessent kann 
den Beitrag ganz einfach 

selbst ermitteln – der 
Prämiensatz beträgt 

0,8 %. 
Bei einer Laufzeit von  

drei Jahren (s. Beispiel)  
werden zusätzlich  

10 % Rabatt gewährt.

Die All-inclusive-Police

Dr. Wirth 
Juwelier Block Compakt

Warenversicherung

Versicherte Gefahren

Allgefahren-Deckung 

„Deckungsschutz gegen  
Schäden, wodurch auch  

immer entstanden“

Versicherungssummen und 
Entschädigungsgrenzen

Eine Gesamtsumme 

Davon: automatisch  
hohe Limits in Prozent

Limits:

Max. außerhalb des Safes

Max. in allen Schaufenstern

Max. im höchstwertigsten 
Schaufenster

Max. außerhalb des Safes

Max. in allen Schaufenstern

Max. im höchstwertigsten 
Schaufenster

Automatisch in %

tagsüber:

80 % der VS

60 % der VS

50 % der VS

nachts:

50 % der VS

40 % der VS

30 % der VS

Begrenzung für Raub 80 % der VS

Bargeld keine Begrenzung

Ware außerhalb der 
Geschäftsräume 10 000 EUR

Versendungen 100 000 EUR p. a.

Anvertraute Werte für Dritte 10 000 EUR

Anwesemheitspflicht von Mitarbeitern nicht vorgeschrieben

Tragerisiko Inhaber/GF, 
Mitarbeiter (Präsentationszwecke)

Mitversicherung im 
beaufsichtigten KfZ, Hotel o. Ä.

Psychologische Betreuung nach 
dem Schadenfall

Schadenvorausrabatt

ran er ist. Ändert er die Gesamt summe, so än-
dern sich automatisch alle Limits im Verhältnis. 
Auch Warensendungen und Werte  außerhalb 
des Betriebs sind in ausreichender Höhe auto-
matisch versichert. „Es geht uns vornehmlich 
darum, Kunden im Leistungsfall vor unlieb-
samen Überraschungen zu schützen. Zudem 
wollen wir dem Kunden nicht vorschreiben, wie 

Auf Wunsch können die Limits auch erhöht werden

„Wir schützen unsere 
Kunden im Leistungs-
fall vor unliebsamen 
Überraschungen.“

 Sven-Christian Dihle 
Geschäftsführer

er seinen Betrieb unter Versicherungsaspekten 
zu führen hat. Ge rade angesichts der zuneh-
menden Kriminalität schränken die Versicherer 
immer mehr ihre Kunden ein“, sagt Sven-Chris-
tian Dihle. Damit auch alles so einfach wie mög-
lich vonstatten geht, umfasst der Antrag nicht 
mal zwei Seiten, alles leicht verständlich formu-
liert. Die Juwelier Block Compakt ist damit die 
einzige Versicherungslösung ihrer Art für  kleine 
und mittlere Juweliere und Goldschmiede. Üb-
rigens steht hinter Wirth die renommierte 
 Kravag Logistic Versicherung, eine Tochter der 
R+V Gruppe.  Axel Henselder
www.drwirth.de


