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DR. E. WIRTH & CO

Wir stellen uns vor

Im Ursprung besteht Dr. E. Wirth bereits
seit 1910 als traditionsreicher und un-
abhangiger Versicherungsmakler. Tatig-
keitsschwerpunkt des Unternehmens lag
seinerzeit u. a. im Flusskaskobereich. 1998
tibernahm Sven-Christian Dihle die Firma,
nachdem er seine Ausbildung bei Martens
& Prahl absolviert hat und anschliefend u.
a. bei der Mannheimer selbst als Makler-
betreuer titig war. Nach Ubernahme der
Geschéftsfiihrung hat er das Unternehmen
durch Innovation, Ideenreichtum und Au-
thentizitdt zu einem der fiihrenden Versi-
cherungsmakler fir Valoren weiterentwi-
ckelt.

Der Grundpfeiler unserer Tatigkeit steht auf
einem soliden Fundament aus Prinzipien
und Werten. Alte Tugenden wie Sicherheit,
Verlasslichkeit, Konstanz und Redlichkeit
stehen fiir uns an erster Stelle und werden
von Partnern wie Kunden gleichermafien
geschatzt. Dabei entwickeln wir uns ste-
tig weiter, um auch in Zukunft erstklassige
Wordings und Betreuung zu gewahrleisten.
Widerstandsfahigkeit zum Schutz unserer
Kunden gegeniiber einem immer turbu-
lenter und teils fragiler werdenden Versi-
cherungsmarkt bleibt die Pramisse fiir die
Zukunft. Egal, ob Juwelier, Goldschmied,
Auktionshaus oder Pfandleiher - wir haben
das passende Konzept. Unsere Spezialisie-
rung auf Wordings fiir die Valorenbranche
sind keine Standardprodukte einzelner Ver-
sicherer, sondern erfiillen die flr diese Be-
triebsarten erforderliche und gewtiinschte
Individualitat tiber eigene Bedingungswer-
ke auf Basis echter All-Risk-Deckungen. Da-
bei werden die spiirbaren Verdnderungen
nicht nur im klassisch stationdren Einzel-
handel analysiert und tiber innovative Wei-
terentwicklung unsere Produktpalette di-
versifiziert. Die schnelle und professionelle
Umsetzung gelingt mit einem Risikotrager,
der liber direkte Ansprechpartner das iib-
liche Verwaltungsprocedere schlank halt.
Nicht grundlos sagen wir aus Uberzeugung,
dass wir die weitgehendste Deckung am
deutschen Markt haben. Kundenzufrieden-
heit und Kundenbindung haben oberste
Prioritat. So liegt unser Bestreben natiirlich
in der Erhaltung unser bestehenden Kun-
denverbindungen und deren Zufriedenheit
und auf der anderen Seite einem gesun-
den Geschaftswachstum und der Weiter-

entwicklung unserer Produktpalette. Um
dies zu gewahrleisten, besteht unser Team
aus qualifiziertem Fachpersonal, das sich
ganz in jedes Projekt einbringt. Wir pflegen
intern einen sehr familiaren Umgang und
heben uns weit von grolRen, anonymen
Maklerbliros ab. Dabei genielien alle Mit-
arbeiter Mitwirkungsméglichkeiten und si-
gnalisieren in hohem MafRe die Motivation
und Kreativitat bei jedem Vorgang. Bei uns
kennt jeder Mitarbeiter nahezu jeden Kun-
den ,mit Namen® Und ja, natlirlich auch
das Menschliche darf dabei nicht zu kurz
kommen - die Dr. Wirth-Familie hat gera-
de personellen Zuwachs bekommen, den
es ebenso aus- und weiterzubilden gilt.
Neben unserem eigenen Kundenbestand,
welcher stetig konstant wachst und teils
sogar lber Generationswechsel hinaus
besteht, betreuen wir auch Bestdnde von
Untervermittlern, die uns als Ventillésung
angetragen wurden. Vor Jahren schon
offneten wir uns auch Maklern und Versi-
cherern, die bei Bedarf liber uns zu fairen
Courtagen eindecken konnen. Natiirlich
gewahren wir dabei auch fachliche Unter-
stlitzung in diesem durchaus komplexen,
weil schadenanfalligen, Segment. Unsere
Geschéftsflihrung hat von Beginn an gro-
en Wert auf die Mitgliedschaft in Verban-
den wie den BDVM und spéater auch dem
BVK gelegt. Die Verbindung zwischen dem
BDVM - welche bekanntermaRen bereits
hohe Anforderungen an den Makler stellt -
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und der VEMA wiederum filihrte uns seiner-
zeit zu der Mitgliedschaft. Heute sind wir
liberzeugte Genossen im Verbund. Wir sind
sehr zufrieden mit dem Angebot der VEMA
eG, welches uns im taglichen Biiroalltag
enorm unterstltzt und fiir uns nicht mehr
wegzudenken ist. Sei es in der Marktanaly-
se, in der Beratung von Kunden auferhalb
unserer Zielgruppe (Valoren) oder in der
Dokumentation. Auch die Schulungsmaog-
lichkeiten der VEMA werden von uns sehr
gerne und inzwischen fast ausschlieflich
genutzt. Hier wird man einfach und ver-
standlich auf den neusten Stand gebracht.
Vor der Nutzung der VEMA mussten wir
u. a. noch jedes Risiko einzeln ausschrei-
ben, mehrere Maklerportale nutzen und
umfangreiche Synopsen eigenstandig er-
stellen. Dies hat viel Zeit und Manpower
gebunden. Durch die VEMA kénnen wir Vor-
gange effizienter gestalten und bearbeiten.
Ein erheblicher Gewinn fiir uns und den
Kunden - keine Frage.

Die VEMA hat sich in den letzten Jahren
enorm entwickelt und zudem bedarfsori-
entiert angepasst. Wir sind gespannt, was
die Zukunft bringt! Egal welcher Kollege
uns fragen wird, die Zusammenarbeit mit
der VEMA wird von uns dringend empfoh-
len und wir freuen uns auf alles, was die
Zukunft der Kooperation bringt. Raus aus
dem Tarif- und Versicherer-Dschungel -
rein zur VEMA!




